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FATO RELEVANTE 
 

RECORDE DE R$ 2,8 BILHÕES DE NOVOS CONTRATOS NO 3T26 

POSICIONAMENTO ÚNICO E DIFERENCIADO NA DIVERSIFICAÇÃO DE SETORES E  

PORTFÓLIO DE SERVIÇOS, ALINHADO AO MOMENTO ECONÔMICO VIABILIZAM O CRESCIMENTO 
 

A JSL S.A. (“JSL” ou “Companhia”) (B3: JSLG3), sociedade anônima de capital aberto, em cumprimento 

ao disposto na Resolução CVM nº 44, de 23 de agosto de 2021, conforme alterada, comunica aos seus 

acionistas e ao mercado em geral seus resultados de novos contratos assinados no 3T26. 
 

NOVOS CONTRATOS 

 
Nota: As informações são preliminares, não auditadas e sujeitas a revisão até a data da divulgação oficial. As expectativas de margem, retorno e início das operações constituem estimativas 

da administração e estão sujeitas a riscos e incertezas, não representando garantia de desempenho futuro. 

A diversificação de setores e serviços, a credibilidade junto aos clientes pelo reconhecimento da 
qualidade das nossas entregas, e o acesso a capital garantem diferenciais competitivos que 
proporcionam ainda mais oportunidades de negócios para a Companhia, potencializadas pelo 
momento da economia. Com a reorganização nas unidades JSL Dedicados, JSL Conecta e Intralog, 
seguimos ainda mais focados e preparados para o crescimento em linha com o planejamento 
estratégico e projeções de longo prazo da Companhia. Como resultado assinamos o valor de R$ 2,8 
Bilhões em novos contratos no 3T26, com prazo médio de 42 meses o que corresponde a uma receita 
mensal adicionada de R$ 67 milhões. A expectativa é que esses contratos alcancem sua plena 
maturação operacional e geração de receita a partir do 3T27.  

Nos 9M26, o volume acumulado atinge R$ 5,5 bilhões, com prazo médio de 47 meses e receita mensal 
adicionada de R$ 117 milhões, superando em 13% o total de novos contratos fechados em todo o ano 
de 2025.  

No trimestre, os destaques foram os setores florestal, automotivo e de bens de consumo. Em valor 
financeiro (R$), os novos contratos concentraram-se em JSL Dedicados (64%), seguida por JSL Conecta 
(24%) e Intralog (11%). Do total, 99% correspondem à expansão de escopo em clientes atuais e 1% a 
novos clientes, o que mostra o potencial de mercado existente e a nossa capacidade de crescer dentro 
da base. Os contratos foram firmados basicamente com clientes que já atendemos, e em alguns deles 
ampliamos a atuação, antes mais pontual, para processos essenciais das cadeias produtivas. Isso 
reforça a estratégia de parceria de longo prazo. A margem e o retorno esperados estão alinhados aos 
parâmetros de rentabilidade. 

São Paulo, 23 de outubro de 2026 

Eduardo Cordeiro Nauck  

Diretor Administrativo Financeiro e de Relações com Investidores 
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