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3T2 6 RELEASE
DE RESULTADOS

Solidos resultados no 3T26 mantém a TIM em linha
com os objetivos de 2026

RECEITA DE SERVICOS RECEITA DE SERVICOS B2B EBITDA

(EX-WHOLESALE)

5,8%aa 19,3%aa 6,8%an

(9M26) (12 meses até set/2026) (3M26)

Crescimento sustentado pelo
movel e maior contribuicdo de
novas linhas de negécio

Expansdo em verticais estratégicas Receita solida e eficiéncia de

e contribuigdo da V8. TECH custos sustentam o EBITDA

EBITDA-AL FLUXO DE CAIXA OP. REMUNERACAO AO ACIONISTA
1, 7%nan 11,6%6aa Rr$1,568i
(9M26) (9M26) (9M26)

Sélido crescimento com expansdo Geragdo de caixa, com aumento de de JSCP anunciados e recompras

de margem: 39,5% (+0,7 p.p. A/A) Margem: 23,9% (+1,3 p.p. A/A) realizadas até setembro

Portfélio: Ampliacdo do portfélio para capturar novas oportunidades e aprofundar o relacionamento
com os clientes

< TIM BetaCreator:

Relangamento reforga beneficios,
exclusividade e senso de comunidade,
com 50 GB, TikTok ilimitado, acesso por
convite e recarga mensal recorrente.

< TIM Play:
Entretenimento que gera valor: 5
combos | Até 9 servigos de streaming

| Pagamento Unico | Economia de até
50%

B2B: Novos avangos em verticais estratégicas e ampliagdo do portfélio com novas solugoes

2 BYD: Fortalecendo a atuagdo na vertical automotiva; +200 mil veiculos com conectividade embarcada nos préximos 24
meses

= ORACLE+V8.TECH: Expansdo do portifélio da V8.Tech combinando infraestrutura, capacidade computacional e servigos
gerenciados em uma oferta empresarial integrada

Evolucdo do Programa de IA: Transformando a experiéncia do cliente e aumentando a eficiéncia
na operacdo da rede

ATENDIMENTO REDE

<= Trés agentes de |A jé atuam em jornadas-chave, < Na frente preditiva, modelos de IA identificam sites com
incluindo contas, cobranca e ofertas/vendas risco de falha e acionam a manutengdo antes que o

< Redugdo de 86% no tempo médio de atendimento vs. problema afete o .cllente. )
atendimento humano, em uma operagdo que alcanca < Na frente preventiva, a IA garante a qualidade e a
154 mil interagdes por més. padronizagdo dos servigos durante as visitas técnicas.

Nota: EBITDA e Lucro Liquido normalizados conforme itens apontados em suas respectivas segdes. EBITDA-AL excluindo o impacto das multas do
descomissionamento dos sites. Fluxo de Caixa Operacional (“FCO”) representa o EBITDA-AL (-) Capex.



TIM S.A.

DESTAQUES FINANCEIROS E OPERACIONAIS

Descrigdo 3T25 %A/A %TI/T 9M26

FINANCEIRO (RS milhées)

Receita Liquida 7.069 6.711 5,3% 6.965 1,5% 20.841 19.705 5,8%
Receita de Servigos 6.882 6.534 5,3% 6.785 1,4% 20.311 19.191 5,8%

Servigo Mdvel 6.451 6.203 4,0% 6.369 1,3% 19.073 18.213 4,7%
Servico Fixo 430 331 30,1% 416 3,4% 1.238 977 26,7%

Custos Normalizados* da Operagdo (3.368) (3.242) 3,9% (3.380) -0,3% (10.267) (9.800) 4,8%

EBITDA Normalizado* 3.701 3.469 6,7% 3.586 3,2% 10.574 9.905 6,8%
Margem EBITDA Normalizada* 52,4% 51,7% 0,7p.p. 51,5% 0,9p.p. 50,7% 50,3% 0,5p.p.

EBITDA-AL Normalizado* 2917 2712 7,6% 2.802 41% 8.243 7.652 7,7%
Margem EBITDA-AL Normalizada* 41,3% 40,4% 0,9p.p. 40,2% 1,0p.p. 39,5% 38,8% 0,7p.p.

Lucro Liquido Normalizado* 1.113 1.208 -7,8% 1.036 7,4% 2971 2.994 -0,8%

Capex (978) (974) 0,4% (935) 4,6% (3.267) (3.195) 2,2%

FCO (EBITDA-AL Normalizado* - Capex) 1.939 1.738 11,6% 1.868 3,8% 4976 4.457 11,6%

OPERACIONAL ('000)

Base Mdvel de Clientes 61.584 62.619 -1,7% 61.879 -0,5% 61.584 62.619 -1,7%
Pré-pago 27.555 30.275 -9,0% 28.211 -2,3% 27.555 30.275 -9,0%
P6s-pago 34.029 32344 5.2% 33.668 1,1% 34.029 32344 5,2%

Base de Clientes TIM Ultrafibra 931 823 13,2% 899 3,5% 931 823 13,2%

* EBITDA normalizado por efeitos ndo recorrentes nos Custos e Despesas Operacionais (+RS$ 214,8 milhdes no 3726, +RS 72,1 milhdes no 2726, +RS 6,0
milhdes no 1726, +RS$ 1,1 milhdo no 2725 e +RS 19,0 milhdes no 1T25). Lucro Liquido normalizado por efeitos ndo recorrentes no EBITDA e no IR/CS (-R$ 92,2
milhdes no 3T26, -RS 5,4 milhdes no 2T26, -RS 2,0 milhdes no 1726, -RS 0,4 milhdes no 2T25 e -RS 6,5 milhdes no 1T25). EBITDA-AL excluindo o impacto das
multas do descomissionamento dos sites.

RELACOES COM INVESTIDORES

CONFERENCIA DE RESULTADOS

10 de novembro de 2026 as:
10h (BRT) / 8h (US EST)

Videoconferéncia (Zoom):

CONTATOS
E-mail: ri@timbrasil.com.br

Website: ri.tim.com.br

Este documento é de propriedade da TIM S.A. Todos os direitos reservados © Release de Resultados 3T26 1
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TIM S.A.

EVENTOS RECENTES E SUBSEQUENTES

Para mais detalhes, acesse o site de Relagoes com Investidores da TIM S.A.: Arguivamentos

Remuneragdo aos Acionistas

No dia 17 de setembro de 2026, o Conselho de Administracdo da TIM S.A. aprovou a

(% ) distribuicdo de Juros sobre Capital Préprio no montante de RS 515 milhdes. Na mesma data, o
Conselho de Administragdo da Companhia aprovou o cancelamento de 13.200.000 (treze
milhoes e duzentas mil) agdes mantidas em tesouraria.

Aprovacao de Novo Programa de Recompra de A¢oes

Em 19 de agosto de 2026, o Conselho de Administra¢do da TIM S.A. aprovou o Programa 9 de
recompra de agoes, que autoriza a aquisicdo de até 55.187.638 acdes ordindrias, equivalentes
a aproximadamente 2,31% do total, pelo valor maximo de RS 1 bilhdo. O programa vigorard
até 19 de fevereiro de 2028. Na mesma ocasido, a TIM informou o encerramento do Programa
8, no qual foram adquiridas 46.884.500 agoes, com desembolso aproximado de RS 1 bilhdo.

Incorporacao I-Systems

Em 30 de outubro de 2026, o Conselho de Administracdo da Companhia aprovou a
incorporacdo da I-Systems Solugoes de Infraestrutura S.A. pela TIM S.A. A consumacdo da
incorporacdo estd condicionada a aprovagdo em Assembleia Geral de Acionistas, a ser
realizada em 30 de novembro de 2026. Desde 6 de maio de 2026, a I-Systems é subsididria
integral da Companhia.

Este documento é de propriedade da TIM S.A. Todos os direitos reservados © Release de Resultados 3T26 2
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am
DESTAQUES FINANCEIROS
s
RECEITA LIQUIDA OPERACIONAL
Descrigdo 3T26 3T25 %A/A 2T26 %TIT 9IM26 9M25 %A/A
RS milhées
Receita Liquida Total 7.069 6.711 5,3% 6.965 1,5% 20.841 19.705 5,8%
Receita de Servigos 6.882 6.534 5,3% 6.785 1,4% 20.311 19.191 5,8%
Servigo Movel 6.451 6.203 4,0% 6.369 1,3% 19.073 18.213 4,7%
Gerada pelo Cliente 6.011 5.819 3,3% 5.877 2,3% 17.707 17.064 3,8%
Interconexdo 83 89 -7,1% 90 -8,5% 283 263 7,5%
Plataforma de Clientes 45 30 49,6% 63 -28,2% 134 81 66,1%
Outras Receitas 313 264 18,2% 338 -7,6% 949 805 17,9%
Servigo Fixo 430 331 30,1% 416 3,4% 1.238 977 26,7%
dos quais TIM Ultrafibra 257 228 12,7% 247 3,9% 747 672 11,2%
Receita de Produtos 188 177 6,0% 181 3,9% 530 514 31%

Receita Liquida Total ("RL"): RS 7.069 milhoes no 3T26 (+5,3% A/A; +5,8% A/A nos IM26)

A Receita Liquida Total manteve trajetéria de crescimento, refletindo principalmente o desempenho da
Receita de Servigos combinada com o aumento da Receita de Produtos.

Receita de Servicos (+5,3% A/A no 3T26; +5,8% A/A nos 9IM26)

A performance reflete a evolugdo das principais frentes de negécio, resultado da estratégia de
diversificagdo das receitas da Companhia: (i) desempenho consistente do pés-pago; (ii) recuperagdo
gradual do pré-pago; (iii) aceleracdo da TIM Ultrafibra e (iv) maior contribuicGo de frentes como loT e
publicidade mével. Nos 9M26 a dindmica refletiu os mesmos itens indicados anteriormente.

Receita de Produtos (+6,0% A/A no 3T26; +3,1% A/A nos 9M26)

No 3T26 e nos 9M26, a Receita de Produtos cresceu, refletindo uma contribuigdo mais relevante das
frentes de negécios B2B, enquanto a receita de aparelhos permaneceu praticamente estdvel no
periodo.

SEGMENTO MOVEL:

Receita de Servico Mével ("RSM") (+4,0% A/A no 3T26; +4,7% A/A nos 9M26) | ARPU Movel
(RS 34,8 no 3T26; +5,0% A/A) / (RS 34,3 nos 9M26; +5,3% A/A)

A evolugdo da RSM refletiu o desempenho do pés-pago, a desaceleragdo da queda do pré-pago e a
contribuicdo de outras linhas de receitq, incluindo publicidade. No trimestre, o ARPU movel cresceu 5,0%
A/A, alcancando RS 34,8, com destaque para a evolugdo do ARPU pré-pago. Nos 9M26, esses fatores
também sustentaram o desempenho da RSM.

Este documento é de propriedade da TIM S.A. Todos os direitos reservados © Release de Resultados 3T26 3
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Receita Gerada pelo Cliente ("RGC") (+3,3% A/A no 3T26; +3,8% A/A nos 9IM26)

No trimestre, a evolugdo do RGC refletiu a moderagdo do crescimento do pés-pago, a aceleragdo da
recuperagdo do pré-pago e a contribuic@o positiva das receitas de visitantes (roaming). Nos 9M26, o
desempenho foi impulsionado principalmente pelo pds-pago, com contribui¢do adicional das receitas
de roaming.

Receita de Interconexdo (-7,1% A/A no 3T26; +7,5% A/A nos 9M26)

O desempenho no trimestre refletiu, principalmente, uma base comparativa mais desafiadora, em
funcdo da contribuigdo de acordos com outras operadoras no 3T25. Nos 9M26, o avango das receitas
de MVNOs compensou esse efeito.

Receita de Plataforma de Clientes (+49,6% A/A no 3T26; +66,1% A/A nos 9M26)
O crescimento trimestral e do acumulado do ano refletem a continua expansdo da frente de
publicidade mével da Companhia (TIM Ads), além da contribui¢@o positiva das parcerias.

Outras Receitas (+18,2% A/A no 3T26; +17,9% A/A nos 9M26)

O desempenho no trimestre foi impulsionado principalmente pela evolucdo das receitas de loT e de
compartilhamento de infraestrutura (SWAP), que também contribuiram para o crescimento no
acumulado dos 9M26.

A sequir, o desempenho por perfil de cliente moével:

POS-PAGO

Receita (+4,1% A/A no 3T26; +5,8% A/A nos 9M26) | ARPU ex-M2M (RS 55,4 no 3T26; -0,3% A/A) /
(RS 55,4 nos 9M26; +0,6% A/A)

O crescimento do pés-pago seguiu apoiado pela expansdo da base de clientes ex-M2M, que avangou
4,1% A/A, com 292 mil adigbes liquidas no trimestre, refletindo o ritmo sélido de migracées e a
normalizagdo do churn ex-M2M para 0,8%. Os reajustes aplicados ao longo do ano também
contribuiram para a evolugdo das receitas, embora a maior intensidade competitiva, especialmente no
primeiro semestre, tenha levado a maiores descontos para retengdo de clientes e pressionado os
precos de aquisicdo. Nesse contexto, o ARPU pds-pago ex-M2M permaneceu praticamente estavel A/A.
Nos 9M26, o desempenho manteve-se sustentado principalmente pela expansdo da base e pelos
reajustes de pregos.

PRE-PAGO

Receita (-4,2% A/A no 3T26; -5,9% A/A nos 9M26) | ARPU (RS 15,2 no 3T26; +4,5% A/A) / (RS 14,6
nos 9M26; +2,4% A/A)

A receita pré-paga apresentou a menor contragdo anual dos udltimos trimestres, refletindo
principalmente as iniciativas de monetizagdo implementadas ao longo do ano, incluindo gjustes nos
beneficios das ofertas para estimular maior gasto por cliente e o langamento da oferta de RS 40 em
determinados DDDs. Essas agoes, combinadas a estabilidade da base de recarregadores, contribuiram

Este documento é de propriedade da TIM S.A. Todos os direitos reservados © Release de Resultados 3T26 4
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para o crescimento de 4,5% A/A do ARPU pré-pago. Nos 9M26, a receita ainda apresentou retragdo,
mas jé refletiu os efeitos graduais dessas iniciativas de monetizacdo da base.

SEGMENTO FIXO:

Receita de Servico Fixo ("RSF") (+30,1% A/A no 3T26; +26,7% A/A nos 9M26)

A performance da RSF refletiu o avango da TIM Ultrafibra, além do efeito da consolidagdo da V8.TECH
(“\/8”).

= TIM ULTRAFIBRA

Receita (+12,7% A/A no 3T26; +11,2% A/A nos 9M26) | ARPU (RS 94,1 no 3T26; -0,6% A/A) / (RS 93,9
nos 9M26; -0.6% A/A)

A receita da TIM Ultrafibra cresceu 12,7% A/A no trimestre, para RS 257 milhdes, sustentada
principalmente pela expansdo da base de clientes, que alcangou 931 mil acessos (+13,2% A/A) e
completou o terceiro trimestre consecutivo de crescimento de dois digitos. No trimestre, a operacao
também manteve bom desempenho na aquisi¢do de clientes, com crescimento de 10% A/A das
adigoes brutas, além de avangos nas iniciativas de convergéncia e no mix de planos de maior valor.
Nos 9M26, a receita avangou 11,2% A/A, refletindo a expansdo consistente da base ao longo do periodo.

CUSTOS E DESPESAS OPERACIONAIS

Descricao 3T26 37125 %A/A 2T26 %TIT 9IM26 9M25 %A/A

RS milhées

Custos Reportados da Operagdo (3.583) (3.242) 10,5% (3.452) 3,8% (10.560) (9.820) 7,5%

Custos Normalizados* da Operacdo (3.368) (3.242) 3,9% (3.380) -0,3% (10.267) (9.800) 4,8%
Pessoal (406) (387) 4,8% (406) -0,1% (1.195) (1.124) 6,3%
Comercializagdo (949) (961) -1,2% (964) -1,5% (2.849) (2.875) -0,9%
Rede e Interconexdo (1.267) (1.211) 4,6% (1.287) -1,6% (4.049) (3.780) 7,1%
Gerais e Administrativos (216) (190) 13,4% (229) -6,0% (666) (609) 9,5%
Custo de Mercadorias Vendidas (CMV) (226) (235) -3,9% (240) -5,7% (691) (700) -1,3%
Provisdo para Devedores Duvidosos (249) (191) 30,0% (264) -5,9% (738) (565) 30,7%
Outras receitas (despesas) operacionais (56) (65) -14,4% 11 n.a. (78) (148) -47,0%

Custos Normalizados* da Operagdo Ex-CMV (3.142) (3.006) 4,5% (3.140) 0,1% (9.576) (9.100) 5,2%

* Custos e Despesas Operacionais normalizados por: ajuste no preco de aquisi¢do da |-Systems (+RS$ 207,0 milhdes no 3T26 e +RS 56,3 milhdes no 2T26), custos com
servicos de consultoria para projetos estratégicos (+RS 7,8 milhdes no 3T26, +RS 15,7 milhdes no 2726 e +RS 6,0 milhdes no 1T26), e custos com servigos juridicos no
dmbito do encerramento da disputa com o antigo parceiro de servigos financeiros (+R$ 1,1 milhdo no 2725 e +R$ 19,0 milhdes no 1T25).

Custos e Despesas Operacionais: RS 3.368 milhdes no 3T26 (+3,9% A/A; 47,6% da RL | +4,8%
A/A nos 9M26)

Os Custos e Despesas Operacionais Normalizados mantiveram o ritmo de desaceleragdo, permanecendo
abaixo da expansdo da Receita Liquida e da inflagdo acumulada (IPCA de 4,58%?), contribuindo para a
expansdo da margem EBITDA.

1 |PCA de 12 meses acumulados encerrados em setembro de 2026. Fonte: IBGE.
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Pessoal (+4,8% A/A no 3T26; 5,7% da RL | +6,3% A/A nos 9M26)

O crescimento do trimestre e do acumulado do ano é explicado pelos efeitos da consolidagdo de V8 e
I-Systems. Excluindo esses impactos, a linha apresentou queda de 4,6% A/A no trimestre (-1,0% A/A
nos 9M26), refletindo os ganhos com iniciativas de reorganizagdo da estrutura corporativa
implementadas no passado.

Comercializacgdo (-1,2% A/A no 3T26; 13,4% da RL | -0,9% A/A nos 9M26)

A reducgdo no trimestre refletiu principalmente uma base comparativa mais elevada nas despesas com
publicidade e propaganda, além dos ganhos estruturais de eficiéncia nos canais de atendimento e
cobranca decorrentes das iniciativas de digitalizacdo. Nos 9M26, a reducdo também refletiu esses
ganhos de eficiéncia, parcialmente compensados pela dindmica das despesas com publicidade ao
longo do periodo.

Rede e Interconexdo (+4,6% A/A no 3T26;17,9% da RL | +7,1% A/A nos 9M26)

O desempenho da linha refletiu, no trimestre, maiores custos de interconexdo, associados ao trdfego
de visitantes (roaming), e com custos de provedores de conteudo, parcialmente compensados por
menores despesas com aluguel de infraestrutura de fibra apés aquisi¢do da I-Systems. Nos 9M26, a
dinGmica permaneceu influenciada por esses mesmos fatores.

Gerais e Administrativos ("G&A")? (+13,4% A/A no 3T26; 3,0% da RL | +9,5% A/A nos 9IM26)

A evolucdo da linha no trimestre refletiu a consolidagdo da V8 e da I-Systems e maiores gastos com
servigos profissionais especializados e de Tl, além de uma base de comparagdo mais desafiadora,
beneficiada no 3T25 por um acordo com fornecedor relacionado a projetos de Tl. Nos 9M26, a linha foi
impactada, principalmente, pelos mesmos fatores.

Custo de Mercadorias Vendidas ("CMV") (-3,9% A/A no 3T26; 3,2% da RL | -1,3% A/A nos 9M26)

A reducdo do CMYV refletiu principalmente o menor volume de aparelhos vendidos no trimestre. Nos
9M26, o desempenho da linha acompanhou a menor atividade na venda de aparelhos ao longo do
periodo.

Provisdes para Devedores Duvidosos ("PDD") (+30,0% A/A no 3T26; 3,5% da RL | +30,7% A/A nos
9M26) (% Receita Bruta Total nos 9M26 de 2,2%; +0,3 p.p. A/A)

Na comparagdo sequencial, a linha apresentou redugdo de 5,9% T/T, refletindo a menor contribui¢do
do efeito relacionado ao cliente B2B e uma melhora na dindmica do B2C. Na comparagao anual, por
outro lado, o desempenho ainda permaneceu pressionado, principalmente, pelo impacto relacionado
aquele parceiro de B2B.

2 Alinha de G&A apresentou impacto ndo recorrente de RS 7,8 milhdes no 3T26, RS 15,7 milhdes no 2T26 e RS 6,0 milhdes no 1726, referentes a custos com servigos de
consultoria para projetos estratégicos, e de RS 19,0 milhdes no 1T25, relativos a servicos juridicos no dmbito do encerramento da disputa com o antigo parceiro de
servigos financeiros.

Este documento é de propriedade da TIM S.A. Todos os direitos reservados © Release de Resultados 3T26 6
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== Outras Despesas (Receitas) Operacionais? (-14,4% A/A no 3T26; 0,8% da RL | -47,0% A/A nos
9M26)

No trimestre, a variagdo é explicada pela dindmica de provisionamento das contingéncias civil e fiscal.
No acumulado do ano, o resultado reflete as negociagdes recentes com empresas de torres.

DO EBITDA AO LUCRO LiQUIDO

a=m Do EBITDA ao Lucro Liquido (3T26)
B R$ Miz %A/A)

(+6,7% A/A) (+4,5% A/A)

(1.858)
(+66,8% A/A) (+18,0% A/A)
(43) (525) (n.a) 785 AV
|

Margem (162) 1.113
52,4%
EBITDA D&A Equivaléncia Resultado IR/CS Lucro Liquido

Patrimonial Financeiro

EBITDA* RS 3.701 milhdes no 3T26 (+6,7% A/A; +6,8% A/A nos 9M26) | Margem: 52,4% no
3T26 (+0,7 p.p. A/A)
O EBITDA Normalizado manteve crescimento consistente, sustentado pela expansdo da receita de

servigos, pela disciplina na gestdo de custos e pelas sinergias decorrentes da consolidagdo da V8 e I-
Systems.

EBITDA-ALS: RS 2.917 milhdes no 3T26 (+7,6% A/A; +7,7% A/A nos 9M26) | Margem-AL: 41,3%
no 3T26 (+0,9 p.p. A/A)

EBITDA-AL ("After Lease") Normalizado corresponde ao EBITDA Normalizado apds os efeitos dos
arrendamentos ("leases"). O desempenho reflete a melhora operacional e a gestdo ativa dos leases, que
atingiram RS 784 milhdes no trimestre (+3,5% A/A), ou 11,1% da receita liquida (-0,2 p.p. A/A). A disciplina
na gestdo dos custos de infraestrutura de torres continuou contribuindo positivamente para a linhg,
parcialmente afetada pelo aumento dos contratos de energia renovdvel.

* Alinha de Outras Despesas (Receitas) Operacionais apresentou impacto ndo recorrente de RS 207,0 milhdes no 3726 e de RS 56,3 milhdes no 2726, referente ao ajuste
de preco da aquisicdo da I-Systems, e de RS 1,1 milhdo no 2725, referente a ajustes contratuais com servicos juridicos no dmbito do encerramento da disputa com o
antigo parceiro de servigos financeiros.

“ EBITDA normalizado conforme itens apontados na se¢do de “Custos e Despesas Operacionais”.

° EBITDA-AL normalizado por efeitos ndo recorrentes no EBITDA e excluindo o impacto das multas do descomissionamento dos sites.
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== EBITDA-AL (3T26)
= (R Mi, %A/A)
(+6,7% A/A) (+3,5% A/A)
(784) (+7,6% A/A)
Margem
41,3%
EBITDA Leases EBITDA-AL
DEPRECIACZ\O E AMORTIZAQAO ("D&A")
Descricdo 3T26 3T25 % AIA 2T26 % TIT 9M26 9M25 % AIA
RS milhées
Depreciacdo (1.333) (1.284) 3,9% (1.281) 4,1% (3.848) (3.842) 0,1%
dos quais Depreciagdo de Arrendamentos (459) (422) 8,8% (453) 1,3% (1.354) (1.259) 7,5%
Amortizacdo (525) (495) 6,1% (516) 1,8% (1.546) (1.458) 6,0%
D&A Total (1.858) (1.779) 4,5% (1.796) 3,4% (5.393) (5.301) 1,8%

D&A (+4,5% A/A no 3T26; +1,8% A/A nos 9M26)

O crescimento reflete, principalmente, o efeito da consolidagdo da I-Systems no trimestre. Nos 9M26, a
linha foi afetada principalmente pela maior amortizagéo de software.

RESULTADO FINANCEIRO

Descricao %TIT 9M26 9M25

RS milhées

Itens Caixa (579) (461) 25,5% (589) -1,6% (1.733) (1.346) 28,7%
Juros sobre Dividas Financeiras (Liquido de 87) (94) 6.7% 97) -9.9% (262) (258) 12%
Derivativos)
Jcl:;i:z relacionados a Caixa e Equivalentes de 157 225 -30,0% 175 -9.8% 531 567 -6,4%
Juros sobre Arrendamentos (448) (409) 9,5% (421) 6,4% (1.333) (1.169) 14,0%
Outros (201) (183) 9,5% (245) -17,9% (669) (486) 37,8%

Itens Ndo Caixa 54 17 225,6% 20 176,4% 110 (72) n.a.
Marcagdo a Mercado de Derivativos 54 21 157,8% 4 1.147,8% 89 25 249,8%
fhflarcqqgo a Mercado do antigo parceiro ) B B ) ) B (166) na.

inanceiro

QOutros - (4) n.a. 15 n.a. 21 69 -69,4%

Resultado Financeiro Liquido (525) (445) 18,0% (569) -7,8% (1.623) (1.418) 14,5%

* Os montantes relacionados ao Fundo 5G foram reclassificados gerencialmente da linha de ‘Outros Itens Caixa’ para ‘Outros Itens Ndo Caixa’ para refletir melhor a
natureza desses efeitos, sem impacto no Resultado Financeiro total.
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Resultado Financeiro Liquido (+18,0% A/A no 3T26; +14,5% A/A nos 9M26)

A piora na comparagdo anual refletiu principalmente o aumento das despesas com juros sobre
arrendamentos e a menor receita de juros sobre caixa e equivalentes de caixa, parcialmente compensados
pelo melhor resultado da marcagdo a mercado de derivativos. Na comparagdo sequencial, o Resultado
Financeiro Liquido apresentou melhora de 7,8% T/T, beneficiado principalmente pela reducdo de outros
itens financeiros. Nos 9M26, a piora refletiu sobretudo o aumento dos juros sobre arrendamentos e de
outros itens caixa, parcialmente compensado pelo desempenho positivo dos itens ndo caixa.

Imposto de Renda e Contribuigdo Social ("IR/CS")¢ (RS 149 mi A/A no 3T26; +337,1% A/A nos
9M26)

O IR/CS Normalizado totalizou -RS$ 162 milhdes no 3T26 (aliquota efetiva de -12,7%), vs. -RS 13 milhdes no
3T25 (aliquota efetiva de -1,1%). O aumento decorre principalmente da menor deliberagdo de Juros sobre
Capital Préprio no 3T26 em comparagdo ao 3725 (RS 515 milhodes vs. RS 800 milhdes, respectivamente). No
acumulado do ano, a linha é impactada principalmente pela maior deliberagdo de Juros sobre Capital
Préprio durante o ano de 2025.

Lucro Liquido”: R$ 1.113 milhdes no 3T26 (-7,8% A/A; -0,8% A/A nos 9M26)

A queda no Lucro Liquido Normalizado refletiu: (i) o maior IR/CS, decorrente da menor deliberagdo de JSCP;
(ii) a piora no resultado financeiro; e (iii) o aumento da linha de Depreciacdo e Amortizagdo, como efeito
da consolidagdo da I-Systems. O Lucro por Acdo (LPA) Normalizado alcangou RS 0,47 no 3T26, frente a RS
0,50 no 3T25. Nos 9M26, a linha foi impactada principalmente pelos mesmos efeitos citados.

INVESTIMENTOS E FLUXO DE CAIXA

CAPEX
Descricdo 3T26 3T25 % AIA 2T26 % TIT 9M26 9M25 % A/A
RS milhées
Rede 692 667 3,8% 647 7,0% 2.383 2317 2,9%
Tl e Outros 286 307 -7,0% 288 -0,7% 883 878 0,6%
Capex 978 974 0,4% 935 4,6% 3.267 3.195 2,2%
Capex/ Receita Liquida 13,8% 14,5% -0,7p.p. 13,4% 0,4p.p. 15,7% 16,2% -0,5p.p.

Capex: RS 978 milhdes no 3T26 (+0,4% A/A; 13,8% da RL | +2,2% A/A nos 9M26)

O Capex permaneceu praticamente estdvel A/A no trimestre, enquanto a intensidade de capital recuou
0,7 p.p., para 13,8% da receita liquida. Nos 9M26, o Capex cresceu 2,2% A/A, mantendo trajetéria em linha
com os objetivos (Guidance) para o ano.

¢ A linha de IR/CS teve efeitos ndo recorrentes no montante de -R$ 92,2 milhdes no 3726, -RS$ 5,4 milhdes no 2726, -RS$ 2,0 milhdes no 1T26, -RS 387 mil no 2T25 e -RS
6,5 milhdes no 1T25.
7 Lucro Liquido normalizado por efeitos ndo recorrentes no EBITDA e IR/CS.
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FLUXO DE CAIXA

Descri¢do % TIT
RS milhées
EBITDA Reportado 3.486 3.469 0,5% 3.514 -0,8% 10.281 9.884 4,0%
Capex (978) (974) 0,4% (935) 4,6% (3.267) (3.195) 2,2%
EBITDA Reportado - Capex 2.509 2.496 0,5% 2.579 -2,7% 7.015 6.689 4,9%
Ajuste valor justo I-Systems 207 - n.a. 56 267,6% 263 - n.a.
A Capital de Giro e Imposto de Renda (29) 111 n.a. (570) -94,8% (1.286) (1.082) 18,9%
Pagamento de Leases* (810) (786) 3,1% (823) -1,5% (2.421) (2.365) 2,4%
dos quais Multas - (3) n.a. - n.a. (23) (35) -32,8%
Fluxo de Caixa Operacional Livre 1.876 1.820 3,0% 1.242 51,0% 3.571 3.243 10,1%

* Foram reconhecidos incentivos sobre o pagamento de leases em linha com as condi¢des contratuais acordadas, reduzindo o valor desembolsado no periodo (+RS
41,0 milhdes no 3726, +RS 39,2 milhdes no 2726, +RS 65,8 milhdes no 1726, +RS 20,4 milhdes no 3T25 e +RS 3,8 milhdes no 1T25).

Fluxo de Caixa Operacional ("FCO"): RS 1.939 milhdes no 3T26 (+11,6% A/A; +11,6% A/A nos
9M26) | Margem: 27,4% no 3T26 (+1,5 p.p. A/A)

O FCO, que corresponde ao EBITDA-AL Normalizado (-) Capex, apresentou nova expansdo de dois digitos,
refletindo a capacidade da Companhia de converter evolugdo operacional em geracdo de caixa, com

disciplina na alocagdo de investimentos. Nos 9M26, o FCO totalizou RS 4.976 milhdes, com margem de
23,9% (+1,3 p.p. A/A).

Fluxo de Caixa Operacional Livre ("FCOL"): RS 1.876 milhdes no 3T26 (3,0% A/A; 10,1% A/A
nos 9M26)

O crescimento do FCOL no trimestre foi sustentado pela maior geracdo operacional, enquanto o capital de
giro teve impacto praticamente neutro, com a pressdo em contas a receber compensada pela melhora em
fornecedores. Nos 9M26, o FCOL avangou 10,1% A/A, refletindo principalmente a evolugdo da geragdo
operacional.

POSICAO DE CAIXA

As posicoes de Caixa e Titulos e Valores Mobilidrios totalizaram RS 5.180 milhodes ao final de setembro de
2026, redugdo de 20,7% A/A, refletindo principalmente o desembolso pela aquisi¢do da participagao
remanescente da I-Systems, a distribui¢cdo de proventos e a amortizagdo de dividas, incluindo a liquidagdo
antecipada de todo o endividamento de I-Systems e V8. Na comparagdo trimestral, o saldo aumentou
14,3%, refletindo a geragdo de caixa do periodo.

E vdlido destacar ainda que o pagamento integral da TFF (Taxa de Fiscalizagdo de Funcionamento), que
compoe a taxa Fistel, estd suspenso desde 2020. O montante total registrado até 30 de setembro de 2026
foi de RS 5,1 bilhdes, sendo RS 3,6 bilhdes de principal e RS 1,5 bilhdo de juros moratoérios incidentes.
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DIVIDA
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PERFIL DA DIVIDA
Emissoes Moeda Taxa de Juros Vencimento Curto Prazo  Longo Prazo Total
RS mithées
Debéntures BRL IPCA +3,9182% a.a. 06/28 721 706 1.427
BNDES Finame BRL IPCA + 4,2283% a.a. 11/31 56 231 287
BNB BRL IPCA +1,2228% a 1,4945% a.a. 02/28 184 77 261
Divida Financeira Total 961 1.014 1.975
Licenga (5G) BRL Selic 12/40 73 963 1.037
Divida Total Antes do Lease 1.035 1.977 3.012
Lease Total BRL IPCA/IGP-M (14,05% a.a.) 02/49 1.681 11.862 13.543
Divida Total 2.715 13.839 16.555
DIVIDA LIQUIDA DIVIDA LP POR VENCIMENTO
Descricdo 3126 2126 1126 4725 [ Ano Pro-Forma FRS gcll;‘i::g
RS milhdes RS milhdes
Divida de Curto Prazo 961 1.109 979 926 2027 132 502
Divida de Longo Prazo 1.014 1.540 1.853 1.853 2028 867 2.641
Divida Financeira Total 1.975 2.649 2.832 2.779 2029 129 1.808
Caixa e Equivalentes de Caixa + TVM (5.180) (4.530) (5.871) (5.885) 2030 129 1.511
Derivativos Liquidos (248) (230) (311) (283) Apés 2030 720 7.378
Divida Financeira Liquida (3.453) (2.110) (3.350) (3.389) Divida Total 1.977 13.839
Licenca (5G) 1.037 1.015 993 En
Divida Liquida AL (2.417) (1.096) (2.357) (2.418)
Lease Total 13.543 13.614 13.677 13.531
Divida Liquida Total 11.126 12.518 11.320 11.112
puida Liquida AL/EBITDA AL 022x  -010x 022 023
Divida Liquida Total/EBITDA 0,78x 0,89x 0,82x 0,82x

Normalizado

* EBITDA 12M "apés o pagamento de leases”, desconsiderando o pagamento de principal e juros

relacionados a leasings financeiros.

A Divida Total pés-hedge (incluindo os derivativos liquidos no valor de RS 248 milhdes) totalizou RS 16.307
milhoes ao final de setembro de 2026, uma reducdo de RS 633 milhdes vs. 3T25, refletindo, principalmente
a liquidacdo antecipada das dividas financeiras da I-Systems e da V8 e a amortizagdo programada de
dividas, parcialmente compensadas pelo aumento dos passivos de arrendamento. A alavancagem total

(Divida Liquida Total/EBITDA Normalizado) recuou para 0,78x, frente a 0,89x em junho de 2026.
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TIM

PARCERIAS ESTRATEGICAS

Ecossistema Digital

Servigos de Seguranca

Na vertical de Seguros, a Companhia avangou em sua estratégia de expansdo, ampliando a
comercializagdo para o canal de revendas e evoluindo o portfélio com novas modalidades de
protecdo, incluindo ofertas voltadas também a aparelhos usados. As iniciativas ampliam o alcance
da operagdo e o mercado enderegavel da vertical, criando oportunidades de monetizagdo
incremental e reforgando a estratégia de diversificagdo da oferta de servigos da Companhia.

Servicos de Sadde

expansdo, marcada pelo langamento nacional do cross-selling nas franquias do parceiro. Desde
agosto, a solugdo estd disponivel em 100% da rede de franquias, com presenga nacional,
habilitando a forga de vendas do parceiro a comercializar ofertas TIM por meio de uma jornada
integrada, simples e fluida. A iniciativa amplia os canais de aquisi¢do da TIM e fortalece a parceria
em uma relagdo comercial de mdo dupla. Paralelamente, a comercializagdo do Cartdo de TODOS
para a base TIM mantém sua constante evolugdo, apoiada por novas ofertas, melhorias de jornada
e otimizagdes nos canais digitais para ampliar a conversao.

@ Na vertical de Saude, a parceria estratégica com o Cartdo de TODOS entrou em uma nova fase de

Servicos Financeiros

uma estratégia de atuagdo em duas frentes complementares. A primeira, voltada a promogao
dos produtos e servigos financeiros do PicPay junto a base TIM, e a segunda, direcionada &
comercializagdo do TIM Controle com PicPay dentro do ecossistema do parceiro. Ao longo do
periodo, ambas as frentes avangaram com melhorias de jornada e iniciativas voltadas ao
aumento da conversdo e da experiéncia dos clientes.

% Na vertical de Servigos Financeiros, a parceria com o PicPay continuou evoluindo por meio de



TIM

BUSINESS-TO-BUSINESS (B2B)

Receita B2B

Receita de Servicos B2B

(ex-Wholesale; RS milhaes)
A receita de servicos B2B ex-Wholesale atingiu R$ 1,8 bilhdo nos
ultimos 12 meses até setembro de 2026, representando 6,8% da (+19,3% A/A)  \_ otal de Servicos

,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,, >

receita total de servigos, impulsionada por Solugdes Corporativas, loT,
Data Partnerships e pela consolidagdo da V8.TECH.

A TIM seguiu ampliando sua atuac@o além da conectividade, com
avangos em verticais estratégicas e o langamento do TIM Cloud Al by
V8.TECH, oferta que integra infraestrutura de nuvem, dados,
inteligéncia artificial e servigos especializados para clientes
corporativos.

LTM 25 LT™M 26

Nota: LTM representa "Last 12 Months" (LTM25 entre out/24 - set/25 e LTM26 entre out/25 - set/26).

KPIs atestam expansdo consistente nas principais métricas do B2B

Rodovias

Agro
13.776 kn Utilities
T em rodovias
~31 milhdes cobertas (+81% A/A) 250m|[
Total de Hectares Medidores conectados no Brasil
cobertos 4G (+32% A/A) Smart cities (incluindo gds, energia e Ggua)
It = e n n 1 b .
T wnind?, ﬁ 2 >5d6I9mll‘ Veiculos BoKios
4 B 'ontos de il juminagao
";sa SR 2 inteligentes vendidos 670 5 1°
% T (+43% AJA) mil ,
t ] N [ 2 4 porto no Brasil com

rede 5G privada

()

entre as maiores
companhias atendidas
com loT

Imagem gerada por IA

Publicidade Mével e Monetizacdo de Dados

TIM Ads e Open Gateway seguem avangando na estratégia de diversificacdo de receitas da TIM.
No 3T26, o volume de campanhas do TIM Ads cresceu 63% em relagdo ao 3T25, alcangando mais
de 600 campanhas no trimestre e reforcando a evolugdo das iniciativas de monetizagdo de midia,
dados e APIs da companhia. No Open Gateway, a TIM segue ampliando seu portfélio de APIs
voltadas a autenticagdo, antifraude e identidade digital, com o langamento da API Mobile DNA,
nova solucdo de antifraude desenvolvida a partir da demanda de uma empresa do segmento de
foodtech. A API utiliza informacgées de telecomunicagdes relevantes para apoiar a identificagdo de
comportamentos de risco e a prevencdo de fraudes, reforcando a capacidade da TIM de
desenvolver solucdes aderentes as necessidades do mercado. Em paralelo, o avango das
capacidades de dados e inteligéncia artificial amplia as possibilidades de segmentacdo e
personalizacdo, fortalecendo TIM Ads e Open Gateway como alavancas da estratégia de novos
negocios e diversificacdo de receitas da companhia.

L
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INDICADORES OPERACIONAIS
Descricdo 3T26 3725 %A/A 2T26 %TIT 9M26 9M25 % A/A
Base Moével de Clientes ('000) 61.584 62.619 -1,7% 61.879 -0,5% 61.584 62.619 -1,7%
Pré-Pago 27.555 30.275 -9,0% 28.211 -2,3% 27.555 30.275 -9,0%
Pés-Pago 34.029 32.344 5,2% 33.668 1,1% 34.029 32.344 5,2%
Pés-Pago ex-M2M 26.420 25.378 4,1% 26.128 1,1% 26.420 25378 4,1%
Adicoes Liquidas Base Madvel ('000) (295) 426 n.a. (108) 174,4% (390) 561 n.a.
Adigdes Liquidas Pés-Pago ex-M2M ('000) 292 414 -29,5% 247 18,1% 726 1.140 -36,3%
ARPU Mével (R$) 34,8 33,1 5,0% 34,3 1,5% 34,3 32,6 5,3%
Pré-Pago 15,2 14,6 4,5% 14,4 5,6% 14,6 14,2 2,4%
Pés-Pago 43,3 44,1 -1,8% 43,8 -1,1% 43,6 441 -1,1%
P6s-Pago ex-M2M 55,4 55,5 -0,3% 55,7 -0,5% 55,4 55,1 0,6%
Churn Mensal (%) 3,1% 2,8% 0,3p.p. 3,0% 0,1p.p. 3,0% 2,9% 0,2p.p.
P6s-Pago ex-M2M 0,8% 0,8% - 0,9% -0,1p.p. 0,9% 0,8% 0,1p.p.
Market share 21,9% 23,4% -1,4p.p. 22,4% -0,4p.p. 21,9% 23,4% -1,4p.p.
Pré-Pago 30,0% 31,4% -1,4p.p. 30,5% -0,3p.p. 30,0% 31,4% -1,4p.p.
P6s-Pago 17,9% 187%  -0,8p.p. 18,3% -0,3p.p. 17,9% 187%  -0,8p.p.
P6s-Pago ex-M2M 20,4% 21,1% -0,7p.p. 207%  -0,2p.p. 20,4% 21,1% -0,7p.p.
Base de Clientes TIM Ultrafibra ('000) 931 823 13,2% 899 3,5% 931 823 13,2%
FTTH 929 808 14,9% 896 3,6% 929 808 14,9%
ARPU TIM Ultrafibra (R$) 94,1 94,7 -0,6% 93,3 0,8% 93,9 94,5 -0,6%
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TIM S.A.

REMUNERACAO AOS ACIONISTAS

Em seu Guidance mais recente (cligue aqui), a TIM S.A. planeja distribuir RS 5,3 - 5,5 bilhdes em 2026,
refletindo o aumento da remuneragdo nos ultimos anos e, para o longo prazo, projeta uma expansdo do
retorno aos acionistas em linha com o crescimento do fluxo de caixa. Nos 9M26, a Companhia anunciou
RS 1.305 milhdes em Juros sobre Capital Proprio (RS 390 milhdes no 1726, RS 400 milhdes no 2T26 e RS
515 milhdes no 3T26), dos quais foram pagos RS 790 milhdes, e recomprou RS 252 milhdes em agdes no
més de setembro, totalizando RS 1.557 milhdes em remuneracdo ao acionista.

== Remuneracdo aos Acionistas

(RS Mi)
m JSCP  mDividendos Recompras  1=iGuidance 2026
5.300 - 5.500
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1.305
2023 2024 2025 9M26

Descricdo 2023 2024 2025 9IM26
Remuneracgdo Total ao Acionista - RTA 6,7% 10,0% 9,3% 3,0%
Payout (RTA / Lucro Liquido Normalizado) 108% 111% 109% 52%

* Incluindo Dividendos, Juros sobre Capital Préprio anunciados e recompra de agdes executadas.

MERCADO DE CAPITAIS

As agoes da TIM S.A. sdo negociadas na B3 S.A. - Brasil, Bolsa, Balcdo ("B3"), sob o ticker TIMS3, e seus
ADRs sdo negociados na New York Stock Exchange ("NYSE"), sob o ticker TIMB.

Descri¢do 3T26 2025 % A/A
Cotagdo TIMS3 (RS)* 18,33 21,34 -14,1%
Cotagdo TIMB (US$)* 17,85 19,51 -8,5%
Quantidade de agdes em circulagdo 2.378.925.889 2.392.125.889 -0,6%
Quantidade de agdes em tesouraria 2.150.335 3.457.567 -37,8%
Lucro por Agdo (LPA) 0,47 1,82 74,2%
Prego / Lucro (P/E) 39,2 11,8 231,9%

* Fonte: Site de Relagdes com Investidores da TIM S.A.: Acdes
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TIM S.A.

AMBIENTAL, SOCIAL E GOVERNANCA

Destaques ESG do 3T26

O Grupo TIM publicou, em agosto, seu Plano de Transig¢do Climdtica, documento que consolida a estratégia do
Grupo para a descarbonizagdo de suas operagoes e cadeia de valor, com o compromisso de alcangar a
neutralidade climdtica (net zero) até 2050.

A TIM segue como a Unica operadora de telecomunicagées na carteira do IDIVERSA B3 ao integrar o indice
pelo quarto ano consecutivo. Criado para reconhecer companhias com representatividade de género e raga em
diferentes niveis hierdrquicos, o indicador considera a presenga desses grupos nas empresas em comparacado
com sua participagdo na populagdo brasileira. A carteira anunciada retine 85 empresas, representadas por 88
ativos.

Pelo 4° ano consecutivo, a TIM foi reconhecida como uma das Melhores Empresas para Trabalhar pelo Great
Place to Work Brasil (GPTW), fazendo parte do Top 20 das grandes empresas no ranking nacional. O
reconhecimento reforca o alto engajamento do time e a forga da cultura da Companhia, além de destacar seu
modelo de gestdo de pessoas.

Como parte do projeto TIM+Diversa e em celebragdo ao Dia Nacional de Luta da Pessoa com Deficiéncia (21/9),
a TIM anunciou uma nova frente de desenvolvimento voltada aos colaboradores com deficiéncia que atuam
nas lojas, no call center e nos escritdrios. A iniciativa reine formagdo em temas atuais do mercado - como
inteligéncia artificial e tecnologia - e habilidades comportamentais, com agdes de apoio a trajetéria
profissional, incluindo workshops, coaching e mentoria.

Em parceria com a CPFL Energia, a TIM implantard a maior rede privativa de comunicagdo do setor elétrico
brasileiro. Com investimento de RS 60 milhdes na digitalizacdo da rede de 50 municipios, o projeto conectard 65
subestacoes e 2.500 equipamentos inteligentes, monitorados e comandados em tempo real pelos Centros de
Operagoes Integrado (COI) de SGo Paulo e Rio Grande do Sul. Utilizando a faixa de 450 MHz para a conectividade
das operagdes criticas, a solugdo ampliard a eficiéncia e a confiabilidade do sistema para cerca de 980 mil
clientes.

A TIM implantard cobertura 4G ininterrupta em 870,3 km de cinco rodovias de Mato Grosso do Sul. O projeto,
realizado em conjunto com a Caminhos da Celulose, ampliard a conectividade em 22 municipios e 37 distritos,
beneficiando 26 escolas publicas, oito unidades de saldde e mais de 6,3 mil propriedades rurais. A iniciativa
também dard suporte a operagdo da concess@o, aos sistemas inteligentes de transporte e aos servigos prestados
aos usudrios.

Em linha com o compromisso de aumentar sua eficiéncia energética, a TIM terminou o 3° trimestre com 136
usinas do projeto Geragdo Distribuida (GD) em operagdo. Com predomindncia de plantas solares (119), além de
12 hidroelétricas, duas de biogds e trés de gds natural, a GD é responsdvel por cerca de 66% da energia utilizada
pela Companhia. Além disso, 100% da energia elétrica adquirida pela TIM é oriunda de fontes renovdveis (com
aquisigdo de I-RECs).

A TIM encerrou o 3° TRI com 1.890 biosites ativos em sua rede. Essas estruturas, similares a um poste comum,
sdo uma solucdo para densificacdo da rede de acesso mével (antenas/torres) com baixissimo impacto visual e
urbanistico, menor custo e rapida instalagdo. Hd mais de dez anos, TIM leva a tecnologia dos biosites para
todas as regides do Brasil, investindo em modelos cada vez mais modernos e sustentdveis.

Para acessar o informe trimestral de ESG, acesse: Relatérios ESG no site de Relagdées com Investidores da TIM S.A.
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TIM S.A.

AVISO LEGAL

As informagodes financeiras e operacionais consolidadas, divulgadas neste documento, exceto quando
indicado de outra forma, sdo apresentadas segundo as normas internacionais de contabilidade IFRS
(International Financial Reporting Standards) e em Reais (RS), em conformidade com a Lei das Sociedades
por Acoes, Lei 6.404/76. As comparacoes referem-se ao terceiro trimestre ("3T26") e aos nove primeiros
meses de 2026 ("9M26"), exceto quando indicado de outra forma.

Este documento pode conter declaragdes de cardter prospectivo. Estas ndo sdo declaracdes de fatos
histdricos e refletem as crengas e expectativas da administragdo da Companhia. As palavras "antecipa",
"acredita", "estima", "espera", "prevé", "planeja", "prediz", "projeta”, "visa", bem como palavras similares,
tém como intencdo identificar essas declaracoes, que envolvem, necessariamente, riscos e incertezas
conhecidos e desconhecidos, previstos ou ndo, pela Companhia. Portanto, os resultados operacionais
futuros da Companhia poderdo diferir das expectativas atuais e os leitores desta divulgacdo ndo devem
basear suas consideragdes exclusivamente nas informagdes aqui fornecidas. Declaragdes prospectivas
refletem apenas as opinides na data em que sdo apresentadas e a Companhia ndo estd obrigada a
atualizd-las diante de novas informagdes ou desdobramentos futuros.

RELACOES COM INVESTIDORES

ANEXOS

Anexo 1: Balango Patrimonial
Anexo 2: Demonstracdo de Resultados
Anexo 3: Demonstracdes de Fluxo de Caixa - |

L o

As Demonstracdes Financeiras completas,
incluindo as Notas Explicativas, estdo (

disponiveis no website de Relagdes

com Investidores da TIM S.A.: ri.tim.com.br ‘
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ANEXO1-TIM S.A.
Balanco Patrimonial

Descrigdo

RS milhées
ATIVO 57.087 57.371 -0,5% 57.190 -0,2%
CIRCULANTE 12.909 14.086 -8,4% 12.394 4,2%
Caixa e equivalentes de caixa 3.216 3.674 -12,5% 2.677 20,1%
Titulos e valores mobiliarios 1.964 2.855 -31,2% 1.852 6,0%
Contas a receber de clientes 4,898 5.014 -2,3% 4959 -1,2%
Estoques 462 353 30,8% 428 8,2%
Imposto de renda e contribuigdo social a recuperar 11 64 -82,4% 31 -63,9%
Impostos, taxas e contribuigdes a recuperar 1.169 964 21,3% 1.116 4,7%
Despesas antecipadas 546 444 23,1% 650 -15,9%
Instrumentos financeiros derivativos 323 396 -18,5% 359 -10,1%
Arrendamentos 37 35 7,8% 36 4,5%
Outros ativos 283 288 -1,9% 286 -1,3%
NAO CIRCULANTE 44178 43,285 2,1% 44,796 -1,4%
Realizavel a Longo Prazo 5.102 4.372 16,7% 5.037 1,3%
Titulos e valores mobiliarios 30 24 26,9% 34 -11,8%
Contas a receber de clientes 381 118 221,9% 305 24,9%
Imposto de renda e contribuigdo social a recuperar 301 244 23,5% 287 5,1%
Impostos, taxas e contribuigdes a recuperar 997 906 10,1% 867 15,0%
Imposto de renda e contribuigdo social diferidos 1.580 1.336 18,3% 1.719 -8,0%
Depésitos judiciais 679 705 -3,7% 705 -3,7%
Despesas antecipadas 383 308 24,6% 368 4,0%
Arrendamentos 197 206 -4,3% 199 -0,7%
Qutros ativos financeiros 515 496 3,9% 514 0,1%
Outros ativos 38 31 24,5% 39 -2,2%
Permanente 39.075 38913 0,4% 39.759 -1,7%
Investimento - 1.290 n.a. - n.a.
Imobilizado 23.920 23.106 3,5% 24276 -1,5%
Intangivel 15.155 14.517 4,4% 15.483 -2,1%
PASSIVO 57.087 57.371 -0,5% 57.190 -0,2%
CIRCULANTE 14.954 14.679 1,9% 14.601 2,4%
Fornecedores 4,861 4221 15,2% 4,842 0,4%
Empréstimos e financiamentos 961 955 0,6% 1.109 -13,3%
Passivo de arrendamento 1.718 1.606 7,0% 1.674 2,7%
Instrumentos financeiros derivativos 74 201 -63,1% 130 -42,6%
Obrigagoes trabalhistas 388 350 11,0% 382 1,6%
Imposto de renda e contribuicdo social a recolher 166 66 150,7% 149 11,3%
Impostos, taxas e contribuigdes a recolher 5.586 4,643 20,3% 5.326 4,9%
Dividendos e juros sobre capital préprio a pagar 460 1.949 -76,4% 365 26,0%
AutorizagBes a pagar 339 313 8,3% 335 1,1%
Receitas diferidas 181 259 -30,0% 221 -18,2%
Qutros passivos e provisdes 219 116 88,8% 68 220,5%
NAO CIRCULANTE 16.890 17.480 -3,4% 17.574 -3,9%
Empréstimos e financiamentos 1.014 1.900 -46,6% 1540 -34,2%
Passivo de arrendamento 12.060 11.900 1,3% 12175 -0,9%
Imposto de renda e contribuigéo social a recolher 38 12 207,0% 32 19,4%
Impostos, taxas e contribui¢des a recolher 139 34 313,3% 63 119,6%
Imposto de renda e contribuicdo social diferidos 6 - n.a. 10 -35,5%
Provisdo para processos judiciais e administrativos 1.483 1.481 0,2% 1.600 -7,3%
Planos de pensdo e outros beneficios pds emprego 4 3 29,6% 4 -
Autorizagdes a pagar 1.212 1.208 0,3% 1.194 1,5%
Receitas diferidas 350 514 -32,0% 372 -5,9%
Obrigacdes com acionistas 515 24 2046,1% 518 -0,5%
Qutros passivos 68 403 -83,3% 66 3,1%
PATRIMONIO LiQUIDO 25.243 25.213 0,1% 25.015 0,9%
Capital social 13.478 13.478 - 13.478 -
Reservas de capital 379 384 -1,4% 405 -6,6%
Reservas de lucros 9.959 10.016 -0,6% 10.217 -2,5%
Ajustes de avaliagdo patrimonial (3) 2) 29,6% (3) -
Agdes em tesouraria (42) (343) -87,7% (79) -46,3%
Lucro do periodo 1.472 1.681 -12,4% 997 47,7%
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ANEXO 2 -TIM S.A.
Demonstracao de Resultados

Descrigdo 3T26 3T25 %A/A 2726 %TIT 9M26 9M25 % A/A

RS milhées
Receita Liquida 7.069 6.711 53% 6.965 1,5% 20.841 19.705 58%
Receita de Servigos 6.882 6.534 5,3% 6.785 1,4% 20.311 19.191 5,8%
Servigo Mével 6.451 6.203 4,0% 6.369 1,3% 19.073 18.213 4,7%
Gerada pelo Cliente 6.011 5.819 3,3% 5.877 2,3% 17.707 17.064 3,8%
Interconexdo 83 89 -7,1% 90 -8,5% 283 263 7,5%
Plataforma de Clientes 45 30 49,6% 63 -28,2% 134 81 66,1%
Outras Receitas 313 264 18,2% 338 -7,6% 949 805 17,9%
Servigo Fixo 430 331 30,1% 416 3,4% 1.238 977 26,7%
dos quais TIM Ultrafibra 257 228 12,7% 247 3,9% 747 672 11,2%
Receita de Produtos 188 177 6,0% 181 3,9% 530 514 3,1%
Custos da Operagdo (3.583) (3.242) 10,5% (3.452) 3,8% (10.560) (9.820) 7,5%
8 EBITDA 3.486 3.469 0,5% 3.514 -0,8% 10.281 9.884 4,0%
E Margem EBITDA 49,3% 51,7% -2,4p.p. 50,4% -1,1p.p. 49,3% 50,2% -0,8p.p.
8 Depreciagdo & AmortizagGo (1.858) (1.779) 4.5% (1.796) 3,4% (5.393) (5.301) 1,8%
2 Depreciacdo (1.333) (1.284) 3,9% (1.281) 4,1% (3.848) (3.842) 0,1%
Amortizagdo (525) (495) 6,1% (516) 1,8% (1.546) (1.458) 6,0%
Equivaléncia Patrimonial (43) (26) 66,8% 17) 156,7% (87) (78) 12,2%
EBIT 1.585 1.665 -4,8% 1.701 -6,8% 4.801 4.506 6,5%
Margem EBIT 22,4% 24,8% -2,4p.p. 24,4% -2,0p.p. 23,0% 22,9% 0,2p.p.
Resultado Financeiro Liquido (525) (445) 18,0% (569) -7,8% (1.623) (1.418) 14,5%
Despesas Financeiras (791) (824) -4,0% (1.513) -47,7% (3.215) (2.484) 29,4%
Receitas Financeiras 266 362 -26,4% 950 -72,0% 1.598 1133 41,0%
Variagdes Cambiais, Liquidas - 18 -99,0% 6) n.a. (7) (67) -90,0%
Lucro Antes dos Impostos 1.061 1.221 -13,1% 1.132 -6,3% 3.177 3.088 2,9%
Imposto de Renda e Cont. Social (70) (13) 439,3% (162) -56,9% (400) (107) 272,3%
Lucro Liquido 991 1.208 -18,0% 970 2,2% 2.777 2.981 -6,8%

RS milhées
Receita Liquida 7.069 6.711 53% 6.965 1,5% 20.841 19.705 5,8%
Receita de Servigos 6.882 6.534 5,3% 6.785 1,4% 20.311 19.191 58%
Servico Mével 6.451 6.203 4,0% 6.369 1,3% 19.073 18.213 4,7%
Gerada pelo Cliente 6.011 5.819 3,3% 5.877 2,3% 17.707 17.064 3,8%
Interconexdo 83 89 -7,1% 90 -8,5% 283 263 7,5%
Plataforma de Clientes 45 30 49,6% 63 -28,2% 134 81 66,1%
Outras Receitas 313 264 18,2% 338 -7,6% 949 805 17,9%
Servigo Fixo 430 331 30,1% 416 3,4% 1.238 977 26,7%
dos quais TIM Ultrafibra 257 228 12,7% 247 3,9% 747 672 11,2%
5 Receita de Produtos 188 177 6,0% 181 3,9% 530 514 3,1%
g Custos da Operagéio (3.368) (3.242) 3,9% (3.380) -0,3% (10.267) (9.800) 4,8%
E Pessoal (406) (387) 4,8% (406) -0,1% (1.195) (1.124) 6,3%
‘z‘ Comercializagdo (949) (961) -1,2% (964) -1,5% (2.849) (2.875) -0,9%
g Rede e Interconexdo (1.267) (1.211) 4,6% (1.287) -1,6% (4.049) (3.780) 7,1%
z Gerais e Administrativos (216) (190) 13,4% (229) -6,0% (666) (609) 9,5%
Custo de Mercadorias Vendidas (CMV) (226) (235) -3,9% (240) -5,7% (691) (700) -1,3%
Provisdo para devedores duvidosos (249) (191) 30,0% (264) -5,9% (738) (565) 30,7%
Outras Receitas (Despesas) Operacionais (56) (65) -14,4% 11 n.a. (78) (148) -47,0%
EBITDA 3.701 3.469 6,7% 3.586 3,2% 10.574 9.905 6,8%
Margem EBITDA 52,6% 51,7% 0,7p.p. 51,5% 0,9p.p. 50,7% 50,3% 0,5p.p.
Resultado Financeiro Liquido (525) (445) 18,0% (569) -7,8% (1.623) (1.418) 14,5%
Imposto de Renda e Cont. Social (162) (13) 1149,1% (168) -3,3% (500) (114) 337,1%
Lucro Liquido 1.113 1.208 -7,8% 1.036 7,4% 2971 2,994 -0,8%
Total Itens Normalizados (123) - n.a. (67) 83,8% (193) (13) 1352,0%

* EBITDA normalizado por efeitos ndo recorrentes nos Custos e Despesas Operacionais (+RS 214,8 milhdes no 3T26, +RS 72,1 milhées no 2726, +RS 6,0 milhdes no 1726,
+RS 1,1 milhdo no 2T25 e +R$ 19,0 milhdes no 1T25). Lucro Liquido normalizado por efeitos ndo recorrentes no EBITDA e no IR/CS (-R$ 92,2 milhdes no 3T26, -RS 5,4
milhdes no 2T26, -RS 2,0 milhdes no 1T26, -RS 0,4 milhdes no 2T25 e -RS 6,5 milhdes no 1T25).
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ANEXO 3 -TIM S.A.
Demonstracoes de Fluxo de Caixa

3T25 %AIA

RS milhdes
Posicdo de Caixa Inicial 2.677 2.995 -10,6% 4.022 -33,4% 3.610 3.259 10,8%
Lucro antes do Imposto de Renda e Contribui¢do Social* 1.276 1.221 4,5% 1.204 5,9% 3.470 3.108 11,6%
Itens ndo-recorrentes (215) - n.a. (72) 198,1% (293) (20) 1352,0%
Depreciagdo e Amortizagdo 1.858 1.779 4.5% 1.796 3,4% 5393 5.301 1,8%
Resultado de equivaléncia patrimonial 43 26 66,8% 17 156,7% 87 78 12,2%
Valor residual de ativos imobilizados e intangiveis baixados 2 7 -71,3% 2 -14,3% 6 14 -53,3%
Juros das obrigacdes decorrentes de desmobilizagdo de ativos 0,2) 0,4 n.a. 0,2) -3,8% 0,7) 2 n.a.
Provisdo para processos administrativos e judiciais 41 72 -43,0% 23 81,8% 144 163 -11,8%
Atualizagdo monetdria sobre depdsitos e processos administrativos e judiciais 40 17 133,8% 61 -34,5% 148 (14) n.a.
Juros, variagéio monetdria e cambial sobre empréstimos e outros ajustes fin. 215 250 -14,1% 301 -28,6% 711 680 4,5%
Juros sobre titulos e valores mobiliarios (63) (100) -36,9% (52) 21,9% (180) (259) -30,5%
Juros sobre arrendamento mercantil passivo 455 416 9.3% 428 6,3% 1.354 1191 13,7%
Juros sobre arrendamento mercantil ativo {7) 7) -2,6% {7) 1,5% 1) 22) -1,0%
Provisdo para perdas de crédito esperadas 249 191 30,0% 264 -5,9% 738 565 30,7%
Resultado de operagdes com outros derivativos - - - - - - 166 n.a.
Perda liquida de investimento avaliado ao valor justo 207 - n.a. 56 267,6% 263 - n.a.
Planos de incentivo a longo prazo (0,04) 1 na. 12 na. 17 13 32,5%
Redugdo (aumento) dos ativos operacionais (250) 188 na. (29) 753,0% (1.022) (685) 49,2%
Contas a receber de clientes (242) 119 na. (212) 14,5% (894) (440) 103,3%
Impostos e contribui¢des a recuperar (85) (61) 38,1% 137 n.a. 149 37 298,4%
Estoques (35) 5 n.a. (40) -12,8% (105) (60) 75,6%
Despesas antecipadas 88 114 -22,4% 102 -13,6% (212) (189) 12,2%
Depésitos judiciais 18 (4) n.a. (5) n.a. 24 8 205,1%
Outros ativos circulantes e ndo circulantes 5 15 -68,3% (13) n.a. 16 (41) n.a.
Aumento (redugdo) dos passivos operacionais 37 (269) n.a. (707) n.a. (810) (860) -5,9%
Obrigagdes trabalhistas 6 17 -62,6% (61) n.a. 6 (4) n.a.
Fornecedores 13 (255) n.a. (423) n.a. (347) (713) -51,4%
Impostos, taxas e contribuigdes 206 185 11,6% 69 199,7% 334 375 -11,1%
Autorizagdes a pagar (0,002) (0,001) 100,0% (15) -100,0% (8) 10 na.
Pagamentos de processos judiciais e administrativos (205) (95) 114,6% (85) 141,6% (394) (268) 47,0%
Receita diferida (62) (50) 25,5% (121) -48,6% (341) (67) 410,5%
Outros exigiveis a curto e longo prazo 79 (70) n.a. (71) n.a. (60) (194) -69,1%
Imposto de renda e contribuigdo social pagos (145) (89) 63,2% (181) -19,7% (484) (251) 93,4%
Caixa liquido gerado pelas atividades operacionais 3.741 3.703 1,0% 3.115 20,1% 9.522 9.170 3,8%
Capex (978) (974) 0,4% (935) 4,6% (3.267) (3.195) 2,2%
Resgates de titulos e valores mobilidrios 1.571 1.435 9,5% 1.975 -20,4% 5.746 5.414 6,1%
Aplicagdes de titulos e valores mobilidrios (1.615) (1.713) -5,7% (1.843) -12,3% (5.177) (5.584) -7,3%
Aporte de capital Fundo 5G - - - - - - (85) n.a.
Recebimento - Acordo com Banco C6 - - - - - - 52 n.a.
Pagamento em aquisigdo da V8, liquido do caixa adquirido - - n.a. (10) -100,0% (53) - n.a.
Pagamento em aquisigdo da I-Systems, liquido do caixa adquirido 0,3 - n.a. 917) n.a. (917) - n.a.
Outros 7 9 -19,3% 3 103,7% 21 21 -1,3%
Caixa liquido (aplicados nas) gerado pelas atividades de investimento (1.015) (1.243) -18,4% (1.727) -41,2% (3.646) (3.377) 8,0%
Amortizacéo de empréstimos (680) (86) 693,0% (792) -14,1% (1.542) (309) 399,0%
Juros pagos - Empréstimos (39) (5) 613,9% (58) -32,7% (102) (59) 72,7%
Pagamento de passivo de arrendamento (394) (381) 3,5% (400) -1,5% (1.169) (1.178) -0,8%
Juros pagos sobre passivo de arrendamento (457) (425) 7,4% (461) -1,0% (1.398) (1.211) 15,5%
Incentivos sobre leases 41 20 100,8% 39 4,6% 146 24 501,9%
Ingressos em operagdes de grupamento/desdobramento de agdes - 456 -100,0% - n.a. - 456 -100,0%
Pagamentos em operagdes de grupamento/desdobramento de agdes 0,1) (79) -99,9% 0,1) -25,4% (0,3) (79) -99,6%
Instrumentos financeiros derivativos 7) (11) -36,4% 93 n.a. 78 (78) n.a.
Dividendos e Juros sobre capital préprio pagos (399) (961) -58,5% (1.153) -65,4% (2.031) (2.588) -21,5%
Compra de agdes em tesouraria, liquido de alienagdes (252) (308) -18,2% - - (252) (356) na.
Caixa liquido aplicado nas atividades de financiamentos (2.187) (1.781) 22,8% (2.733) -20,0% (6.270) (5.378) 16,6%
Fluxo de Caixa 539 679 -20,7% (1.344) n.a. (394) 415 n.a.
Posi¢do de Caixa Final 3.216 3.674 -12,5% 2.677 20,1% 3.216 3.674 -12,5%

*EBT (“Lucro Antes dos Impostos”) normalizado por efeitos ndo recorrentes nos Custos e Despesas Operacionais (+RS$ 214,8 milhdes no 3726, +RS 72,1 milhdes no 2726,
+RS 6,0 milhdes no 1726, +RS 1,1 milhdo no 2T25 e +RS 19,0 milhdes no 1T25).
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